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توسعه ارتباطات

 تمرکز دولت
 بر اتصال پایدار است

در نشست وزیر ارتباطات با مدیران استانی 
چهارمحال‌ و بختیاری مطرح شد

وزیــر ارتباطات و فناوری اطلاعات در جریان ســفر به 
چهارمحال و بختیاری، در نشستی مشترک با استاندار 
و مدیران اســتانی حوزه ارتباطــات، آخرین وضعیت 
شبکه‏های ارتباطی و شاخص‏های این بخش را مورد 
بررســی قــرار داد. در این نشســت، پروژه‏های فعال 
استان در حوزه‏های فیبرنوری، ارتباطات ثابت و سیار، 
همچنین طــرح »جی‏نف« پایش شــد و ضمن طرح 
مســائل و چالش‏های موجود در بخش‏های مختلف 
برنامه‏ریزی‏هایی برای توسعه زیرساخت‏های ارتباطی 

این استان صورت گرفت.
در این نشست ســتار هاشــمی، وزیر ارتباطات و 
فناوری اطلاعات با اشــاره به اهــداف دولت در زمینه 
ارائــه خدمات کیفی و درخور بــه مردم در اقصی‏نقاط 
کشور، بر اولویت اتصال به پوشش تاکید کرد و گفت: 
»برنامه دولت چهاردهم در حوزه ارتباطات مشــخص 
اســت و محورهای اصلی تمام طرح‏ها و بحث‏های ما 
اتصال اســت. تفاوت پوشش و اتصال این است که در 
پوشش به ۳۰۰ متری مشترک می‏رسیم اما در اتصال 
به خانه مردم وارد می‏شــویم. این تفاوت رویکرد دولت 
چهاردهم بــا دولت‏های قبلی اســت و همین تفاوت 
باعث می‏شــود که توســعه فیبر نوری با چالش‏های 
بیشــتری همراه باشــد. تأکید ما این است که اتصال 

واقعی محقق شود.«
او رویکرد وزارت ارتباطات در همه ارکان و سطوح را 
ارائه خدمات کیفی و پایدار با پوشش سراسری به مردم 
دانست و تصریح کرد: »مردم بهترین قضاوت‏کنندگان 
هســتند. گزارش‏هایی که مدیران استانی از پیشرفت 
پروژه‏ها می‏دهند، زمانی واقعی است که از سوی مردم 
تأیید شــود. چراکه مــردم بهترین ناظر بــر عملکرد ما 
هســتند و با قضاوت منصفانه‏شان نشان می‏دهند که 
طرح‏ها و برنامه‏های ما چه اندازه اثرگذار بود‏اند. دولت 
به‏ویژه در حوزه پوشش روستایی و توسعه فیبر نوری به 

این نگاه مردمی تکیه دارد.«
بــه گفته وزیر ارتباطات، ســازمان تنظیــم مقررات 
رادیویی مشوق‏های جدیدی طراحی کرده تا هزینه‏های 

اتصال و تأمین مودم برای خانوارها به حداقل برسد.
وزیر ارتباطات شــرایط توســعه پروژه‏هــای فناوری 
اطلاعات و ارتباطات در استان چهارمحال و بختیاری را 
رو به جلو توصیف کرد. او از سرمایه‏گذاری ۱۵۰ میلیارد 
تومانــی دولت در بخش فناوری اطلاعــات و ارتباطات 
این اســتان خبر داد و افزود: »این رقم نقطه آغاز است 
و وزارت ارتباطات در پی افزایش سرمایه‏گذاری‏هاست.«
هاشمی به موضوعاتی مانند توسعه نسل پنجم تلفن 
همراه و هوشمندسازی بخش کشاورزی و دامداری در 
اســتان چهارمحال و بختیاری اشــاره کرد و بر عزم این 
وزارت‏خانه برای جایگزینی فیبر نوری به‏جای شــبکه 
ســیم مســی تاکید کرد. او گفت: »دیگر توســعه سیم 
مســی، امکان‏پذیر نیســت. جایگزینی فیبر نوری در 
دستور کار مخابرات ایران قرار دارد و با همراهی استان‏ها 

این مسیر با سرعت بیشتری پیش خواهد رفت.«
هاشــمی همچنین طرح »ایران دیجیتال« را یکی 
از مهم‏تریــن اولویت‏‏های دولت چهاردهــم بیان کرد و 
و گفت: »این طرح از مقطع اول متوســطه آغاز شده و 
موضوعاتی همچون هوش مصنوعی و امنیت سایبری 
را دنبال می‏کند. با همــکاری وزارت آموزش‏وپرورش و 
معاونت علمی و فناوری، زیرساخت‏ها و محتواهای لازم 
در حال آماده‏ســازی است تا به‏طور عادلانه و متناسب 
با عدالت آموزشــی در اختیار دانش‏آموزان قرار گیرد.« 
هاشــمی تأکید کرد که استعدادسنجی دانش‏آموزان و 
هدایت آن‏ها به سمت مهارت‏های نوین، نقشی کلیدی 

در شکوفایی اقتصاد آینده کشور خواهد داشت.
حمیــد فتاحی، رئیس ســازمان تنظیــم مقررات و 
ارتباطات رادیویی نیز در این نشست گزارشی از وضعیت 
شاخص‏های ارتباطی چهارمحال و بختیاری ارائه کرد. 
او گفت که هم‏اکنون چهارمحال و بختیاری با ۳۲ درصد 
پوشش فیبرنوری در رتبه ۲۲ کشــور قرار دارد. به‏گفته 
فتاحی، در دولت چهاردهم ۵۴۳۲ کیلومتر فیبر نوری 
در این استان اجرا شده و درحال‌حاضر نیز هشت سایت 
5G فعال در شــهرها و مناطق مختلــف چهارمحال و 

بختیاری فعال است. 
در همین نشســت جعفر مردانی‌گرم‏دره، استاندار 
چهارمحــال و بختیاری، بــر ضرورت تقویت پوشــش 
اینترنت پرسرعت روستایی، توسعه پست‏بانک، بهبود 
خدمات پســتی و ایجاد شــعبه پارک فــاوا تأکید کرد. 
بهنام امانی، مدیرکل ارتباطات اســتان، نیز از توســعه 
۱۰۰ کیلومتر فیبرنوری و اتصال ۶۷۰۰ خانوار به طرح 
ملی فیبر خبر داد و اعلام کرد که ضریب پوشش تلفن 
همــراه، ثابت و اینترنت همراه به‌ترتیــب به ۱۷۵، ۱۰ و 
۱۳۲ درصد در ۴۳ شهر استان رسیده است. همچنین 
مدیــران ایرانســل و آســیاتک نیــز گزارش پیشــرفت 

پروژه‏های ارتباطی خود در استان را ارائه کردند.

اســت. آمار و ارقام نشــان می‏دهد، این پلتفــرم با وجود 
فعالیــت کوتاه‏مدت‏اش توجــه و اقبال کاربــران زیادی را 
به خــود جلب کند؛ تــا جایی‏که تقریباً ۲۰۰ هــزار بار در 
پلتفرم‏هــای مایکت و کافه‏بازار دانلود شــده اســت. نکته 
تأمل‏برانگیــز اینکــه، در روزهــای ابتدایی شــروع به‏کار 
وال‏گلــد، ۶۰ درصــد از کاربــران وال‏گلد همان کســانی 
بودند کــه در والکس هم عضویت داشــتند؛ این موضوع 
نشــان‏دهنده کیفیــت مطلــوب و رضایت‏بخــش تجربــه 
کاربری والکس اســت. ولی ‏به‏مرور زمان و با جذب ســایر 

مشتری‏ها، این نسبت به حدود 40 درصد رسیده است. 
	
فناوری در خدمت یک بازار جذاب �

بازار طلا در طول تاریخ همیشــه یکــی از جذاب‏ترین 
بازارهای دادوستد در همه جهان بوده است. تا پیش‏از‏این 
مردم برای معامله طلا تنها یک‏راه داشتند و آن‏هم مراجعه 
بــه بازارهای قدیمی و ســنتی بــود. حالا امــا می‏توانند 
به‏صورت 24 ســاعته و آنلاین از پلتفرم‏های مختلف، طلا 
بخرنــد و در جای امنی به‏اســم بانک کارگشــایی، ذخیره 

کنند.
پلتفرم‏های آنلاین خریدوفروش طلای آب‏شده به‏دلیل 
توجهی که به حفظ جایگاه و اعتبار خود نزد کاربران‏شان 
دارنــد، از هر مســیری می‏کوشــند تا محدودیت‏هــا را از 
ســر راه بردارند، سرویس‏هایشــان را بهبود بخشــند و در 
همه شــرایط در دســترس باشــند. مدیــران وال‏گلد نیز 
ماننــد اغلب پلتفرم‏های طلا با چنین رویکردی به‏ســمت 
معامــات آنلایــن طــای آب‏شــده رفتنــد. احمدنیا به 
تشــریح تفاوت‏های بازار ســنتی طلا و صندوق‏‏های طلا 
بــا پلتفرم‏‏های پیشــگام آنلاین طلا می‏پــردازد و توضیح 
می‏دهد: »بازار ســنتی به‏طور ناگزیر در شــرایط بحران و 
جنگ تعطیل می‏شــود؛ زیرا ریســک فعالیت بالا می‏رود. 
منطــق اقتصاد دیجیتــال متفاوت‏تر اســت. اینجا حرف 
اول و آخر را نوآوری می‏زند و کسب‏و‏کارها در هر شرایطی 
ابزارهــای متنــوع، انعطاف‏پذیر و راهکارهــای جایگزین 
می‏یابند. تقریباً همــه پلتفرم‏های آنلاین طلا نیز با وجود 
بســته‏بودن درگاه‏های واریز ریالی، موفق شــدند مســیر 
تســویه ریالی کاربران را بــاز نگه دارند و بــه آنها خدمات 
ارائه دهند.« با وجود فعالیت سایر سکوهای طلا، وال‏گلد 
ســعی کرده است تا با قابلیت‏های متنوع و متعدد، تجربه 

کاربرانش را از سایر پلتفرم‏ها متفاوت‏تر و جذاب‏تر کند.

قیمت‏گذاری پویا  �
وال‏گلد هم‏زمان با اوج‏گیری تبلیغات پلتفرم‏های طلا 
در اتوبان‏هــا و اماکــن عمومی، برای جذب کاربر بیشــتر 
شــروع به‏کار کرد، امــا مدیریت این پلتفــرم تمرکز خود را 
بر برنامه‏ریزی بلندمدت و پیاده‏ســازی یک روند مناســب 
و شــفاف برای تامیــن و عرضه طلای کاربران گذاشــت. 
به‏عبارت‏دیگر، مدیران وال‏گلد کاربران راضی را به کاربران 
زیاد ترجیح دادند و سعی کردند به‏جای جذب انبوهی از 
کاربران به‏مدد تبلیغات، با قیمت‏گذاری متعادل، شــفاف‏ 
و ساختن پشــتوانه قوی برای معاملات اعتماد کاربران را 

جلب کنند. 
از ســویی، چون قیمت‏گــذاری طلا در ایــران، چه در 
بازارهای ســنتی و چــه در پلتفرم‏های آنلایــن، همواره با 
نوســانات شــدید، تحولات سیاســی و اقتصادی، ریسک 
بالا و نبود شــفافیت در داخل و خارج تاثیر می‏پذیرد، در 
وال‏گلــد نحوه منبــع تامین و قیمت‏گــذاری طلا اهمیت 
زیادی دارد. به همین منظور قیمت‏گذاری در این پلتفرم 
اول از همه بر مبنای نرخ انس جهانی طلا انجام می‏شود. 
تیم وال‏گلد از آخرین و جدیدترین تغییرات جهانی قیمت 
طلا یک پیش‏بینی و تحلیل به‏دســت می‏آورند و متناسب 
با موجــودی تامین‏کننده طلای فیزیکــی قیمت‏گذاری 

می‏کنند. 
به‏عبارت‏دیگر، در وال‏گلد مکانســیم قیمت طلا را هج 
می‏کنند که یک اســتراتژی مدیریت ریســک است و با باز 
کــردن موقعیت‏های مخالــف در یک دارایــی از آن برای 
کاهش زیان‏های احتمالی در برابر نوسانات بازار استفاده 
می‏‏کنند. این فرآیند آن‏قدر برای تیم وال‏گلد اهمیت دارد 
که هر سه‏شنبه در بالاترین ســطح، جلسه قیمت‏گذاری 
و نــوع تامین در وال‏گلد برگزار می‏‏شــود تا مناســب‏ترین 
قیمــت برای معامله طلا اعلام شــود. طبق اعلام مدیران 
وال‏گلــد، قیمت‏گذاری در این پلتفرم براســاس الگوریتم 
و کاملًا پویاســت کــه در آخر، هم کاربر، هم پلتفرم ســود 
می‏برند. آنهــا می‏گویند پویایی قیمت‏گــذاری و تامین و 
تحویل 24 ســاعته در وال‏گلد، مزیت قابل‏توجه‏‏شــان با 

سایر پلتفرم‏هاست. 
درواقــع تیم وال‏گلد با مدیریت ریســک در معاملات 
چه برای کاربران و چه برای پلتفرم، شــفافیت و سلامت 
معامــات را مدنظر قرار داده اســت. بــه این صورت که 
در صورت پیشــی‏گرفتن موجودی طلای کاربر از طلای 
پلتفرم، مثلًا در روزهای تعطیل، تیم وال‏گلد شروع به هج 

کردن با سایر بازارهای در دسترس می‏کند. 
حد و ســقف مدیریت ریســک نیز در اینجــا به میزان 
فروش طلا از سمت کاربر به پلتفرم بستگی دارد؛ وال‏گلد 

چنیــن برنامه‏ریزی کرده که در صورت شــرایط بحرانی و 
نیاز فوری کاربر به برداشــت طلا و ریال، از ذخیره طلای 
خود به کاربر تحویل می‏دهد. به‏عنوان مثال، اگر وال‏گلد 

تحت مالکیت خود 20 کیلوگرم طلا و ۱۰۰ میلیارد تومان 
پول در کنــار ۱۰۰ کیلوگــرم ذخیره طــای کاربرانش را 
در بانک کارگشــایی داشته باشــد، در برهه‏هایی همانند 
جنگ ۱۲ روزه که امکان دسترســی به بانک و بورس برای 
نقدشوندگی طلا یا سایر دارایی‏ها نبود، از محل نقدینگی 

و ذخایر خود نیاز مردم به پول و طلا را تامین می‏کند. 

ضمانت وام و طلاسازی  �
یکی از مهم‏ترین خدمات وال‏گلد به کاربران، پرداخت 
وام فــوری اســت. کاربــران وال‏گلــد می‏تواننــد طــای 
خریداری‏شــده در این پلتفرم را در بانــک کارآفرین وثیقه 
بگذارنــد و وام بگیرنــد. ایــن بانــک به‏ اعتبــار وال‏گلد به 
کاربرانش وام می‏دهد و در صــورت نکول، در بازپرداخت 
اقســاط هم درگیر می‏شــود. یعنی این اختیــار را دارد تا 
از ذخیــره طلای کاربر بــرای بازپرداخت اســتفاده کند. 
درحالی‏کــه بانــک کارگشــایی بــه‏ازای هــر یک‏گرم طلا 
فقط ۴۰۰ هــزار تومان وام می‏دهد، امــا کاربران وال‏گلد 
می‏توانند ارقام بیشــتری را در قالب تســهیلات بانکی با 
ضمانت طلای خودشان دریافت کنند. همچنین وال‏گلد 
بــرای اینکه کاربــران بدون فــروش طلای خــود بتوانند 
نیازهای کوتاه‏مدت خود را به نقدینگی رفع کنند، مبالغی 

را به‏مدت حداکثر یک‏ماه در اختیار آنها قرار می‏دهد. 
مزیت دیگر وال‏گلد برای کاربرانش، ســرویس طلاساز 
اســت. این پلتفرم با یــک تولیدکننده طلا قــرارداد دارد 
و کاربرانش از طریق این ســرویس و با اختیار خودشــان، 
طلا را در اختیار طلاســاز قرار می‏دهند و ســود مشارکت 
در تولید دریافت می‏کنند. قابل ذکر است که شمش‏های 
مورد اســتفاده و ذخیره‏شــده در وال‏گلــد از مرکز مبادله 
طــا و ارز، ذیــل بانــک مرکزی تهیــه می‏‏شــود و دارای 

استانداردهای جهانی هستند. 
 
تسویه در جنگ   �

مدیــران و تیم والکس صرفاً با موانــع رگولاتور در حوزه 
رمــزارز درگیر نبودند و نیســتند؛ بلکــه در معامله آنلاین 
طلا هــم با ســنگ‏اندازی‏های رگولاتور دســت‏وپنجه نرم 
می‏کنند. ممنوعیت واریز شناســه‏دار و تعیین متولی‏های 
گوناگــون و غیرثابت برای نظارت بــر فعالیت پلتفرم‏های 
آنلایــن خریدوفــروش طلا ازجملــه اقدامــات معیوب و 

محدودکننده رگولاتور در ماه‏های اخیر است. 
صندوق‏هــای  و  ســنتی  بــازار  کــه  شــرایطی  در 
ســرمایه‏گذاری در دوران جنــگ ۱۲ روزه تعطیــل بودند 
و محدودیت‏های گســترده‏ای بر درگاه‏هــای پلتفرم‏های 
آنلایــن طــا وضع شــده بــود، برخــی کســب‏و‏کارها با 
راهکارهــای نوآورانــه و از مســیرهای جایگزیــن، امکان 
واریز و برداشــت را برای کاربرانشــان فراهــم کردند. برای 
مثــال، وال‏گلــد در تمــام دوران جنگ و پــس از آن بدون 
وقفه خدمات و ســرویس‏های لازم را ارائه داد. این پلتفرم 
امــکان واریــز شناســه‏‏دار و کارت‏بــه‏کارت را فراهم کرد و 
در حوزه برداشــت نیز کاربران می‏توانســتند تا سقف ۵0 
میلیون تومان از حســاب خود خارج کنند. حتی با اعلام 
آتش‏بس نیز مســدودی درگاه پلتفرم‏ها رفع نشد تا اینکه 
در اواخر تیرماه درگاه آنها دوباره فعال شــد. 
علاوه بر زیــان مالی جنگ برای 
ایــن کســب‏وکارها محدودیت 
جدیــدی هــم به‏تازگــی برای 
آن‏ها در ســقف برداشت طلا 
از بانک کارگشایی ایجاد شده 
که پلتفرم‏ها را بیش‏ازپیش 
مالی،  چالش‏هــای  درگیر 
برندینگ و اعتمــاد کاربران 

کرده است.

احمدنیا با اشاره به تاثیرات سیاست‏ها و اقدامات نهادهای 
نظارتــی و رگولاتــور بــر عملکــرد پلتفرم‏ها، تاکیــد می‏کند 
میان شــدت رگولاتوری و نوآوری، رابطــه‏ای معنی‏دار وجود 
دارد. او می‏گویــد: »رگولاتــوری با قانون‏گذاری سرســختانه 
و غیرمنعطــف در اقتصاد دیجیتال مانع نوآوری بوده اســت. 
به هر میزان که ســطح کنترل‏هــا افزایش یابــد، نوآوری هم 
کاهش می‏یابد. پلتفرم‏های آنلاین طلا سرویس‏های جانبی 
بیشــتر، روش‏‏هــای معاملاتی متنوع‏تــر و به‏طورکلی نوآوری‏ 
ارائه می‏کنند و در شــرایط بحران نیز تمام هدف‏شان اعتماد 
کاربرانشان است. بنابراین می‏توان گفت، ازآنجاکه در اقتصاد 
دیجیتال حفظ اعتبار، اصلی حیاتی اســت، کسب‏و‏کارهای 
طــا هزینه‏های مســتقیم و غیرمســتقیم مختلــف را تقبل 
می‏کنند و درمقابل با راه‏حل‏های نوآورانه رضایت مشــتریان 

و مخاطبانشان را جلب می‏کنند.« 
افزایــش تقاضــا برای نقد کــردن دارایی‏ها و بسته‏شــدن 
درگاه‏هــای بانکی تنها چالــش پلتفرم‏های طــا در روزهای 
جنگ نبود؛ بلکه آن‏ها در ارتبــاط با بازارهای تامین طلا هم 
دچار مشکل شدند. به همین دلیل وال‏گلد در زمان تعطیلی 
بازار ســرمایه، بازارهای تامیــن خود را در اســتان‏های یزد و 
مشــهد فعال‏تر کرد. حتی بازارهای تامین از خارج کشــور را 
هم فعال کرد. همچنین به خاطر ملی شــدن اینترنت در یک 
بازه چهار روزه از جنگ ۱۲ روزه و عدم دسترسی به بازارهای 
جهانی برای قیمت‏گذاری عملیات تســویه در وال‏گلد بسته 
شــد. البته وال‏گلد در روزهای دیگر جنگ توانست با کاربران 
معادل ۵۰ میلیارد تومان تسویه کند. به گفته بردیا احمدنیا، 
عضــو هیئت‏مدیــره و مدیر اجرایــی وال‏گلد، ایــن پلتفرم در 
روزهای جنگ، علاوه بر ارائه خدمات واریز و تسویه ریالی، به 
شــیوه‏های دیگر نیز از کاربران خود حمایت کرد و مزیت‏های 
خود را نســبت به رقبا ـ به‏ویژه کســب‏وکارهای سنتی ـ نشان 
داد. این پلتفرم از همان ســاعات ابتدایــی بحران، پرداخت 
اقســاط و جریمه دیرکرد را به حالت تعلیق درآورد و به ۳۴۰۶ 
کاربــر خود، درمجمــوع 54/5 میلیارد تومــان اعتبار نقدی 
اختصــاص داد تا آنان ناچار نشــوند برای تأمیــن نقدینگی، 

دارایی‏هایشان را بفروشند.  
احمدنیــا همچنیــن با اشــاره بــه تأثیــر محدودیت‏ها بر 
عملکــرد پلتفرم‏هــا در روزهــای ابتدایــی جنــگ می‏گوید: 
»چهار روز پس از شــروع جنگ و ملی‏شــدن اینترنت، نه‏تنها 
بازارهای داخلی، بلکه ارتباطات مالی نیز قطع شــدند. هیچ 
پلتفرمی نیز امکان فعالیت عملیاتی و ارائه خدمات نداشت. 
باوجود این، در هشت‏روز باقی‏مانده، تقریباً تمام پلتفرم‏ها با 
اتکا به منابع ریالی یا پشــتوانه‏های مالی خود، روند تسویه و 
عملیات کسب‏وکار را از ســر گرفتند.« مدیر اجرایی وال‏گلد، 
امکان واریز شناســه‏دار در پلتفرم وال‏گلد را یکی از مهم‏ترین 
نوآوری‏‏هایــی می‏داند کــه این پلتفــرم از تجربه‏های والکس 
اخذ کرده اســت. احمدنیا در این خصوص توضیح می‏دهد: 
»روز سوم یا چهارم پس از مسدودی درگاه‏ها، براساس تجربه 
رمزارزی‏مان، واریز  شناســه‏دار را برای کاربران ایجاد کردیم. 
ما براســاس روانشناســی مخاطــب و رفتارشناســی کاربران 
می‏دانستیم هنگامی که بحرانی فراگیر ایجاد می‏‏شود و فشار 
روحی، روانی و اضطراب جمعی بالا می‏رود، در وهله نخست 
باید ســرویس‏های مورد نیازشــان را در اختیارشــان بگذاریم 
تا آســوده‏‏خاطر باشــند و در ادامه نیز راه‏حل‏های جایگزین 
معرفی کنیم تا مطمئن شــوند که پلتفرم همراه‏شــان است و 
امکان واریز و برداشت همچنان فراهم است. برهمین اساس 

راه‏حل‏ واریز شناسه‏دار را عملیاتی کردیم.«

نوبت رگولاتور  �
 در نتیجه فشــارهای همزمان بانک مرکزی بر صرافی‏ها و 
پلتفرم‏هــای طلا، مدیران و تیم والکــس و وال‏گلد در روزهای 
ابتدایی فعالیت این پلتفرم هنوز آمادگی جداســازی و تعریف 
تیم جدید برای وال‏گلد را نداشــتند. اما به‏مرور و با جداسازی 
تیم این دو پلتفــرم از یکدیگر، وال‏گلد با حضور و فعالیت یک 
تیــم ۳۵ نفره مشــغول به خدمت‏رســانی اســت. پلتفرم‏های 
آنلایــن طلا ازجملــه وال‏گلد در جنــگ 12روزه هم کارآمدی‏ 
خود را اثبات کردند و از نظر فعالان، همین موضوع هم ایجاب 
می‏کند کــه نهادهای نظارتی و دســتگاه‏های قانون‏گذاری و 
سیاست‏گذاری، برداشــت‏ها و ارزیابی‏هایشــان درباره نقش 
و جایگاه این کســب‏و‏کارها را اصلاح کنند. به‏گفته احمدنیا، 
وال‏گلد در دوران جنگ با هموارکردن مسیر دسترسی کاربران 
به دارایی‏هایشــان و به‏موازات آن، امکان‏پذیر کردن پرداخت و 
واریز، شــرایط تحمیلی و دشوار ناشی از جنگ و تصمیم‏های 
رگولاتــور را به‏خوبــی مدیریت کــرد. از طرف‏دیگــر، با توجه 
به اینکــه ســندباکس‏ وزارت صمت بــرای پلتفرم‏های آنلاین 
خریدوفروش طلا در تابستان ســال ۱۴۰۳ راه‏اندازی شده و 
در اردیبهشــت‏ماه امسال، چهار پلتفرم ازجمله وال‏گلد موفق 
به اخذ مجوز این محیط تنظیم‏گری شــده‏اند، فعالان حوزه و 
مدیر اجرایی وال‏گلد هم محیط آزمایشی سندباکس‏ها را یکی 
از راه‏حل‏هایــی می‏دانند که سیاســت‏گذاران می‏توانند برای 
فهم و شــناخت بهتر پلتفرم‏های آنلاین طــا و بهبود کیفیت 

مقررات‏گذاری‏ها و قاعده‏گذاری‏های خود از آن بهره گیرند. 
به‏نظر می‏رسد هم‏اکنون که کسب‏وکارها در حال بازیابی و 
تقویت تاب‏آوری خود هستند و به‏تازگی ره‏نگاشت تنظیم‏گری 
فین‏تک‏ها منتشر شــده، زمان مناسبی اســت تا رگولاتور از 
نــگاه و رویکرد محدودگرانه خود به کســب‏وکارهای اینترنتی 
ازجمله پلتفرم‏های طلا دســت بکشــد و از ظرفیت‏های این 

حوزه برای تقویت اقتصاد دیجیتال بهره بگیرد. 

بردیا احمدنیا
مدیراجرایی وال‌گلد: 

بازار سنتی به‌طور 
ناگزیر در شرایط 

بحران و جنگ تعطیل 
می‌شود؛ زیرا ریسک 
فعالیت بالا می‌رود. 

منطق اقتصاد دیجیتال 
متفاوت‌تر است. 
اینجا حرف اول و 

آخر را نوآوری می‌زند 
و کسب‌و‌کارها در 

هر شرایطی ابزارهای 
متنوع و انعطاف‌پذیر و 
راهکارهای جایگزین 
می‌یابند. تقریبا همه 

پلتفرم‌های آنلاین 
طلا نیز با وجود بسته 

بودن درگاه‌های 
واریز ریالی، موفق 
شدند مسیر تسویه 

ریالی کاربران را باز 
نگه دارند و به آنها 
خدمات ارائه دهند


