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بخش خصوصی

 کاهش بی‌سابقه 
آمار معاملات مسکن

حباب مســکن تخلیه شده اســت. به گزارش ایلنا، داود 
بیگی‏نــژاد، نایب رئیس اتحادیه مشــاوران املاک گفت: 
درحال حاضر نه‌تنها حباب بازار مسکن تخلیه شده بلکه 
واحدها بر روی دســت سازندگان مانده و فروش نمی‏رود. 
به‌طوری‌که دیگر ساخت و تولید دوباره مسکن برای همان 
ســازندگان به‌صرفه نیســت. وی درباره اظهارات رسمی 
مبنی بر کاهش تورم مســکن و اعلام میانگین قیمت هر 
مترمربع ١٢٣ میلیون تومان اظهار داشت: در حال حاضر، 
در هیچ‌یک از ســامانه‏های کاتــب و خودنویس اطلاعات 
درستی از جزئیات قراردادهای مسکن وجود ندارد چراکه 
به دلیل عدم هماهنگی‏های سازمان ثبت اسناد،  مشاوران 
املاک امکان ثبت قراردادها در این دو سامانه را ندارند. وی 
ادامه داد:  معاملات خرید و فروش در ۶ ماهه اول امسال به 
کمترین میزان رسید و این میزان کاهش معاملات در بازار 

مسکن کشور بی‌سابقه بوده‏است.

صادرات 700 میلیون دلاری شیلات
صادرات سالانه شــیلات به 700 میلیون دلار رسید. به 
گزارش جهاد کشاورزی، حمزه رستم‏پور، رئیس سازمان 
شیلات گفت: در حالی که در سال‏های ابتدایی انقلاب 
تنها 32 هزار تن محصولات آبزی در کشــور تولید شده 
بــود در حال حاضر به تولیدی معــادل 1/5 میلیون تن 
دســت یافتیم که این امر نشــان از وجود ظرفیت‏های 
موثر تولیدی در حوزه شیلات و آبزی‏پروری دارد. رئیس 
سازمان شــیلات ایران اعلام کرد: صادرات محصولات 
شیلاتی کشور در سال گذشته از مرز 700 میلیون دلار 
گذشت. معاون وزیر جهاد کشــاورزی ادامه داد: وجود 
170 هزار صیاد، 20 هزار و 500 شناور مجوزدار و دست 
یافتن به ارزش صادراتی محصولات شیلاتی به بیش از 
700 میلیون دلار در ســال گذشته مزیتی است که باید 

برای تحقق اقتصاد دریامحور، مورد توجه قرار گیرد.

فولاد، قربانی کارت‏های 
یک‏بارمصرف

صــادرات فــولاد قربانی گســترش کارت‏هــای بازرگانی 
یک‏بارمصرف شد. به گزارش ایسنا، وحید یعقوبی، دبیر 
انجمن تولیدکننــدگان فولاد ایران گفت: متاســفانه در 
کنار مشکلات صنعت کشــور، این روزها شاهد هستیم 
که افرادی با کارت‏های بازرگانی یک‏بارمصرف وارد حوزه 
صادرات شــدند و بخــش قابل‏توجهــی از ارز حاصل از 
صادرات آنها هرگز به کشــور باز نمی‏گردد. این در حالی 
اســت که تولیدکنندگان واقعی در زنجیــره فولاد همواره 
ارز صادراتــی خود را باز می‏گردانند و نتیجه این وضعیت 
آن شــده که میزان ارز بازنگشته در آمار کل زنجیره فولاد 
افزایش یافته، اما صادرات واقعی تولیدکنندگان به کمتر از 
۴۰ درصد کاهش پیدا کرد و عملًا توجیه اقتصادی خود 
را از دست داده است. وی افزود: در ماه‏های اخیر، فاصله 
قابل‏توجهی میان نرخ تالار اول و تالار دوم ایجاد شده بود؛ 
به‏گونه‏ای که تقریباً همه صادرکنندگان، به‏جز صنایع فولاد 
و پتروشیمی، امکان عرضه ارز خود در تالار دوم را داشتند 
و این موضوع عملًا نوعی اجحاف در حق این دو صنعت 
به شــمار می‏رفت؛ چراکه واحدهای فولادی برای تامین 
قطعات یدکی، مواد مصرفی و تجهیزات و ماشــین‌آلات 
مورد نیاز خود مجبور بودند از بازار آزاد و یا نرخ‏های نزدیک 
به نرخ و بازار آزاد، ارز خریداری کنند، اما هنگام صادرات 
بایــد ارز خود را با نــرخ دولتی عرضه می‏کردند و طبیعی 
است که در چنین شرایطی، صادرات برای تولیدکنندگان 

صرفه اقتصادی نداشته باشد.

پنجشنبه  22 آبان 1404
سال چهارم   شماره 931

تورم لوازم خانگی

تورم ماهانه تورم نقطه به نقطه ماه/سال

48/84/2مهر 1404

46/02/8شهریور 1404

44/62/9مرداد 1404

43/53/4تیر 1404

40/13/9خرداد 1404

37/51/4ادریبهشت1404

36/03/5فروردین 1404

34/11/4اسفند 1403

13/33/8بهمن 1403

28/63/1دی 1403

26/61/8آذر 1403

26/02/0آبان 1403

25/32/3مهر 1403

کالاها هســتند، این روزهــا اعلام می‏کنند کــه در هر بار 
مراجعه به فروشگاه با افزایش قیمت مواجه شده‌اند. یکی 
از خریــداران جهیزیه به »هم‌میهن« گفت: »از زمســتان 
ســال گذشــته درحال خرید جهیزیه برای دخترم هستم. 
تمامــی کالاهــا را ایرانی انتخــاب کرده‌ایم تا شــاید ارزان 
باشد، اما مشکل اینجاســت که وسایل برقی هر روز گران 
می‏‏شود؛ از پارسال تا به امروز قیمت یخچال، لباسشویی، 
ماشــین ظرفشــویی، اتــو و... دو برابر شــده. آنقدر گران 
شده‌اند که دخترم تصمیم گرفت وسایل غیرضروری مانند 
ماشین ظرفشویی را نخرد. چرا باید یک وسیله در کمتر از 

یک سال دو برابر شود؟«
»بهــار« کــه از خانواده مســتقل شــده و تنهــا زندگی 
می‏کنــد، می‌گوید: »به‌خاطر دانشــگاه و کار امســال به 
تهــران کوچ کــردم. اوایل خوابــگاه زندگی می‌کــردم اما 
زندگی جمعی ســخت است؛ بنابراین تصمیم گرفتم خانه 
اجاره کنم. بــا وام و پس‌انداز به دنبال خرید وســیله‏های 
ابتدایی زندگی رفتم اما با 250 میلیون تومان تنها توانستم 
یخچــال، گاز، بخاری و چند تیکه وســایل ضــروری تهیه 
کنم. من فکر می‌کنم بتوانم حداقل مایکروفر و قهوه‌ساز و 
چند وسیله دیگر نیز تهیه کنم ولی اینقدر هزینه‏ها بالا بود 
که ترجیح دادم فقط وسیله‏های ضروری را بخرم. البته هر 
مغازه‏ای برای خرید می‌رفتم، فروشنده می‌گفت این هفته 
مشتری نداشته و به همین دلیل تخفیف خوبی می‌داد.«

یکی از فروشــندگان لوازم خانگی در خیابان جمهوری 
می‏گوید: »سال گذشته همین موقع یک جاروبرقی با برند 
معتبــر و خیلی خوب را 10 میلیون تومان می‌فروختیم اما 
همیــن الان این برند نزدیک به 25 میلیون تومان شــده و 
مشــخص نیســت دو هفته دیگر مجبور باشیم آن را به چه 
قیمتی بفروشیم. فقط برندهای خارجی گران نشده، بلکه 
برندهای ایرانی که از قطعات خارجی اســتفاده می‏کنند 
نیز با افزایش قیمت مواجه شــده‌اند. در گذشــته من سه 
کارگر داشــتم اما آنقدر فروش من کاهش یافته که مجبور 
شــدم عذر دو نفر از آنها را بخواهم و اکنون تنها یک کارگر 

دارم که حقوق آن هم به سختی در می‌آید.«
بررســی‏های میدانی نشــان می‏دهد که رکــود در بازار 
ســایه انداخته اســت. یکی از مهمترین دلایل این رکود را 
می‌توان افزایش قیمت دلار و افزایش فاصله میان نرخ ارز 
نیمایی و آزاد، محدودیــت واردات قطعات، افزایش هزینه 

تولید و امثال این موارد دانست. 
همچنیــن  کالا،  قاچــاق  افزایــش  و  واردات  عــدم 
محدودیت‏هــای تولیــد و افزایش هزینه‏هــای آن و فاصله 
میــان نــرخ ارز نیمایی و بازار آزاد باعث شــده قیمت‏های 
لوازم خانگی به صورت قابل توجهی روند صعودی را تجربه 
کنند. کارشناسان معتقدند کنترل هر یک از این عوامل از 
واردات و قاچاق گرفته تا سیاست ارزی و هزینه‏های تولید 
می‏تواند در کوتاه‏مدت رشــد قیمت را متوقف یا کُند کند؛ 
با این حال، در نبود هماهنگــی و عدم نظارت‏های کافی 
بازار لوازم خانگی روزانه و هفتگی با افزایش قیمت مواجه 

می‏شود.

فروشندگان در رکود �
»بهمــن«، یکی از فروشــندگان لوازم خانگــی در بازار 
تهران به »هم‌میهن« می‌گوید: »هر ســال فروش ما نصف 
می‏شــود؛ شــاید باید بگویم هر ماه بدتر می‏شــود. سال 
گذشــته هر ماه از مغازه سود سه‏رقمی داشتیم اما از پاییز 
پارســال که لوازم خانگی گران شــد، مشتری‏ها یکی‏یکی 
رفتند. حــالا از خرداد به بعد تقریبــاً هیچ خرید جدی‌ای 
نداریم. ۹۰ درصد مشــتری‏های فعلی مــن برای جهیزیه 
می‏آینــد و اغلب دنبال ارزان‏ترین کالای ممکن‏ هســتند. 
یک جاروبرقی ســاده از ۱۵ میلیون تومان شروع می‏شود. 
اگر کسی بخواهد برند بهتر بخرد باید تا ۳۰ میلیون تومان 
هزینه کند. در چنین وضعی مشتری فقط کمترین قیمت 
را انتخــاب می‏کند و ما هــم مجبوریم تخفیــف بدهیم تا 
جنس از مغازه بیرون برود؛ در نتیجه سودمان هم آب رفته 

است.«
مشاهدات میدانی هم‌میهن طی هفته‏های اخیر نشان 
می‌دهد بســیاری از فروشــگاه‏ها همین شــرایط را تجربه 
می‏کنند، ویترین‏ها پر هستند اما خبری از مشتری نیست 
و فروشندگان از بیکاری با گوشی خود سرگرم هستند؛ به 

زبان ساده‏تر بازار جان ندارد. 

تعمیر جای خرید را گرفت �
همانطور که گفته شــد این روزها تعمیر کالا جای خود 
را به خرید کالا داده اســت. در اصل کاهش مداوم قدرت 
خرید خانوارها باعث شــده الگوی مصــرف لوازم خانگی 
دگرگون شــود و مــردم ترجیح دهند به جــای هزینه‏های 
میلیونی برای خرید کالای جدیــد، کالای قدیمی خود را 

تعمیر کنند تا دوباره از آن استفاده کنند.
همین چهار- پنج سال گذشته بود که مردم به بهانه هر 
خرابی کوچکی وسیله‏های خانه خود را تعویض می‏کردند. 
مردم به دنبال بهانه بودند که لوازم خانگی جدید خریداری 
کنند و وســیله‏های قدیمی خود را دور بیاندازند، حتی در 
بســیاری از موارد مردم بدون خرابی تنها به واسطه مُد یک 
وسیله جدید خریداری می‌کردند. مریم، که طی سال‌های 
گذشــته وســیله‏های خانه را چندین بار تغییر داده بود در 
همین خصوص به »هم‌میهن« گفت: »تا ســه سال پیش، 

هر پنج سال یکبار تمامی وسایل برقی و حتی چوبی خانه 
را تعویض می‌کردیم، چون قیمتی نداشــت. با قیمت یک 
یخچال ایــن روزها، آن زمان تمامی تغییــرات خانه انجام 
می‌شــد اما الان با 100 میلیون تومان هم نمی‌توانی یک 
یخچال خوب بخری. چندســالی می‏‏شود ما وسایل خانه 
را عوض نمی‌کنیم. چند هفته قبل لباسشــویی خانه‌مان 
به مشــکل خورد؛ با دیدن قیمت‏ها ترحیج دادیم که آن را 
تعمیر کنیم که تعمیر آن شــد 5 میلیون تومان؛ درصورتی 
که برای خرید همان لباسشــویی حدود 70 میلیون تومان 

باید هزینه می‌کردیم.«
در گذشته نه‌چندان دور خرابی‏های کوچک اصلی‏ترین 
بهانــه برای تغییرات وســایل خانه بــود و الان »تعمیر« به 
گزینه اصلی تبدیل شده است. یکی از تعمیرکاران گفت: 
»ســال‌های پیش تعــداد تعمیرات ما بســیار کــم بود اما 
اکنــون تعمیرات ما چند برابر شــده؛ به‌طوری که به مردم 
نوبــت می‌دهم که هر یــک چه زمانی برای تعمیر وســیله 
خــود بیایند، چراکه مردم توان خرید لوازم خانه را ندارند و 

دوست دارند آنها را با قیمت بسیار کم تعمیر کنند.«
گرانــی و تورم باعث شــده رفتار مــردم در بازارها تغییر 
کند و شــاهد رکود سنگین در بازار کالاهای بادوام باشیم. 
ایــن رکود می‌توانــد به مــرور روی زندگی مــردم نیز تاثیر 
منفــی بگذارد؛ از بیکار شــدن کارگــران و حقوق‌بگیران، 
تولیــدات  کاهــش  تــا  گرفتــه  مغازه‌هــا  ورشکســتگی 

کارخانجات. 
به‌طور کلی کاهش خرید مردم و رکود در بازارها می‌تواند 
چندین ویژگی منفی در برداشــته باشد. نخست زمانی که 
مردم خریدی نداشــته باشــند، کارخانجات داخلی تولید 
کمتری خواهند داشت؛ همین موضوع باعث می‏‏شود که 
در بلندمدت برخی از این کارخانه‏ها به تعدیل نیرو یا عدم 
پرداخت به موقــع حقوق فکر کنند. مســئله بعدی بیکار 
شــدن کارگران و حقوق‌بگیران اســت، وقتی که فروشگاه 
نتوانــد کالایــی بفروشــد مجبور می‏‏شــود پــس از مدتی 
نیروهای خود را تعدیل کند؛ درنتیجه چندین کارگر بیکار 
می‏شــوند و در نهایت در بلندمدت برخی از فروشگاه‏ها با 
کاهش فروش و عدم وصول بدهی‏های خود قدم به قدم به 
ورشکســتگی نزدیک می‏شوند؛ در نتیجه فاجعه بزرگی در 

حوزه لوازم خانگی رقم می‌خورد. 

نقش قیمت ارز و سیاست‏های وارداتی �
کارشناســان عقیــده دارند ریشــه افزایــش قیمت‏ها 
را می‌تــوان در دو حــوزه بررســی کرد؛ نخســت، افزایش 
ادامه‌دار نــرخ ارز در بازار آزاد و نیمایــی که هزینه واردات 
مواد اولیه و قطعات را بالا برده اســت. دوم، سیاست‏های 
محدودکننــده واردات برای حمایت از تولیدات داخلی که 
عمــاً رقابت را محدود کرده و مســیر قیمت‌گــذاری را در 

انحصار چند برند داخلی قرار داده است. 
در اصل یکسری سیاست‏های حمایتی و عدم توجه به 
نیازهای مردم باعث شده این گرانی‏ها رقم بخورد. درحال 
حاضر بازار لوازم خانگی در وضعیت »عدم ناخوانی عرضه 
و تقاضا، عرضه گران« قرار گرفته است. این وضعیت باعث 
شــده هم تولیدکننده ناراضی باشــد و هم مصرف‌کننده 

ناتوان از خرید.
فعالان حوزه لوازم خانگی هشــدار می‏دهند اگر دولت 
تا پایان ســال تکلیــف نرخ ارز و سیاســت واردات قطعه را 
مشخص نکند، جشــنواره‏های فروش زمستانه امسال نیز 

بی‏رمق و شکست‏خورده خواهند بود.
بررســی صحبت‌هــای تولیدکنندگان نشــان می‌دهد 
بســیاری از آنها از شرایط‌شــان ناراضی هســتند و عقیده 

دارند ادامه‌دار بودن شرایط حال حاضر می‌تواند زیان‏های 
ســنگینی برایشــان در پی داشــته باشد. در ســوی دیگر 
مصرف‌کنندگان نیز همچنان ناراضی هســتند. در نتیجه 
می‌توان گفت سیاست‏های حمایتی دولت درحال حاضر 
نه به نفع تولیدکنندگان اســت نه مصرف‌کنندگان؛ چراکه 
هر دو گروه ناراضی هســتند. از ســوی دیگــر در این بین 
فروشندگان لوازم خانگی نیز از شرایط پیش‌آمده ناراضی 
هســتند و از نبود مشتری گلایه دارند و هر روز خود را یک 

قدم نزدیک به ورشکستگی می‏دانند.

تورم کالاهای بادوام‏ �
افزایــش تــورم کالاهای اساســی باعث شــده مصرف 
کالاهای بادوامی همانند لوازم خانگی نیز کمتر شود. طی 
دو ماه گذشته نیز برخلاف‏ ماه‏های اخیر میزان تورم لوازم 
خانگی با تورم عمومی همبســتگی شدیدی نشان داد که 
از تــوان عمومی مردم بالاتر رفت؛ درنتیجه از میزان خرید 

مردم کاسته شد.
افزایــش ۴۸ درصدی قیمت‏ها طی یک‏ســال و رشــد 
۵ درصــدی ماه به مــاه در مهر، یعنی فشــار تورمی حتی 
بر کالاهــای غیرمصرفی روزمره هم رســوخ کرده اســت. 
اســتمرار این روند، می‏تواند نرخ رشد اقتصادی در بخش 
صنایع خانگی را به‌طور جدی کاهش دهد و زمینه تعدیل 
نیروی انســانی نزد تولیدکنندگان متوســط را فراهم کند؛ 
موضوعی که در نهایت به رکود عمیق‏تر منجر خواهد شد.

به نظر می‌رســد بازار لوازم خانگی در آســتانه زمستان 
1404 با ترکیبی از تورم بالا و تقاضای پایین روبه‌رو شــده 
باشــد. با وجــود اینکه بســیاری از فروشــگاه‏ها تبلیغات 
ویژه‌ای برای فروش اقساطی دارند اما همچنان خانواده‏ها 
تمایلی برای خرید وســایل جدید ندارند و تنها برای خرید 
جهیزیه به سراغ فروشــگاه‏ها می‏روند و لوازم خانه خود را 
نو نمی‏کنند. نگاهی گذرا به رفتار مشتریان نشان می‏دهد 
بسیاری از زوج‏های جوان با این قیمت‏ها و کیفیت کالاها 
ترجیــح می‏دهنــد کالاهای مــورد نیاز خــود را با حداقل 

هزینه و بالاترین کیفیت تهیه کنند.
یــک زوج جــوان کــه درحــال تهیــه جهیزیه بــود به 
»هم‌میهن« گفت: »قیمت لوازم خانگی بســیار بالاست و 
بــا مجمــوع وام ازدواج 600 میلیونی که به ما تعلق گرفت 
نمی‌توانیــم کل جهیزیــه را خریــداری کنیــم. حتی اگر 
تمامی کالاها را ایرانی انتخاب کنیم باز هم برخی از اقلام 
را نمی‌توانیــم بخریم. چــرا باید یک یخچــال بیش از 70 
میلیون تومان باشد و لباسشویی 40 میلیون تومان؛ خُب 

با این قیمت‏ها ما چگونه بقیه کالاها را تهیه کنیم؟«
کارشناســان و فروشــندگان عقیــده دارنــد قیمت‏ها 
همچنان صعــودی خواهنــد ماند، چراکــه محدودیت‌ها 
ادامه دارد و از ســوی دیگر قیمت دلار نیز روند صعودی را 
تجربه می‏کند. به نظر می‌رسد اعمال سیاست‏های جدید 
و برداشته شــدن محدودیت‏ها می‌تواند آرام آرام شرایط را 

تغییر دهد. 
درحــال حاضر آمار رســمی تنها بخشــی از واقعیت را 
آشــکار می‏کند و بخش دیگر را آمارهای غیررسمی؛ یعنی 
قیمت‏هــای موجود در بازار این آمار را آشــکار می‌ســازد. 
افزایش تورم لوازم خانگی در شهریور و مهر ۱۴۰۴، نه‏فقط 
شاخصی از گرانی کالاها، بلکه نشانه‏ای از فرسایش توان 
عرضه و تقاضا در بازار داخلی است. درحال حاضر بازارها 
به زبــان بی‌زبانی فریاد می‌زنند که خریدار نیســت، چون 
توان خرید نیست. اگر شــرایط به همین شکل ادامه یابد 
به مرور شــاهد ورشکســتگی فروشــگاه‏ها و کارخانجات 

خواهیم بود و این صنعت به مرور از بین خواهد رفت. 

مهمترین علتی که 
باعث شده رکود 

به جان بازار لوازم 
خانگی بیفتد، گرانی 

بیش از حد است. 
به گفته  فروشندگان 

لوازم خانگی برخی از 
اقلام از ابتدای سال تا 

به امروز بیش از 50 
درصد گران شده‌اند 

و گره خوردن این 
موضوع با افزایش 
تورم و گرانی‏های 

بیش از پیش باعث 
شده مردم دیگر توان 
خرید نداشته باشند. 
فروشندگان می‏گویند 

که قدرت خرید 
خانوارها به قدری 

کاهش یافته که برخی 
از آنها حتی توان 

خرید کالاهای تولید 
داخل را ندارند. به 

همین دلیل بسیاری از 
اقلام مصرفی قدیمی 

را تعمیر می‏کنند 
یا در صورت لزوم 
به صورت اقساط 
خریداری می‏کنند


